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集光安防渠道代理认证计划
集光安防渠道代理商认证计划是集光安防渠道代理合作的最初体现。本计划旨在通过集光安防优质的产品方案、丰富的行业经验、完善的技术支持，帮助您为客户量身打造安防解决方案、提高公司盈利能力的同时，提升客户的满意度，增强您在所属区域中的知名度、信誉度和竞争力。
一、认证等级
为使双方的资源获得快速增值，加速合作伙伴的发展，目前我司提供两个认证等级：核心代理认证和二级经销商认证。渠道代理认证将建立在专业化认证的基础上，每个等级具有不同的认证要求。
核心代理：以省级核心代理为基础，具备覆盖全省的销售能力，获得集光安防原厂授权后，集光安防分销人员将协助省级核心代理商在本地本省范围之内向下进行渠道铺设和管理工作。
二级经销商：二级经销商应具备覆盖一个地级城市的销售能力，获得集光安防原厂授权后，通过当地省级核心代理进行合作。
在没有省级核心代理的情况下，二级经销商可直接通过我司当地分销业务人员进行合作咨询，并通过河姆渡平台进行下单。
二、商务优惠政策
（一）目前支持以现款现货的方式进行合作；
（二）在河姆渡平台渠道馆进行下单，集光品牌器材类产品（含辅材），当月订单累计满1万元，享受1%优惠，满2万元享受2%优惠，以此类推，最高享受6%优惠；
*优惠金额于每月10日前完成对账后，5个工作日内返还账户并用于下次货款支付。
（三）在河姆渡平台渠道馆进行下单，硬盘产品享受货到一周内价格保护，以渠道馆内对应数量的价格调整为依据，在下一个订单中抵扣差额部分；
（四）核心代理商除满额优惠外，再额外享受返点政策。
三、市场支持政策
（一）产品方面
[bookmark: _GoBack]１、我司产品严格执行高于行业要求的企业标准，在国内外同行中率先通过ISO9001质量体系认证； 
２、我司凭借拥有10年以上技术开发经验的团队，不断开发新产品，以最强的技术优势，保证合作伙伴永远享受最好的产品。
（二）价格方面
１、我司的产品在全国范围内制定统一政策、统一管理、统一供价，产品报价体系将第一时间发送给合作伙伴；
２、我司保证合作伙伴享有行业内有足够竞争力的价格去抢占市场。
（三）人员培训方面
１、提供方便所有业务操作的培训文件，包括产品安装与实施、软件功能要点、业务流程说明及营销技巧等；
２、培训形式：
远程培训：合作伙伴可根据需求提出培训，提前联系渠道经理申请远程视频培训；
上门培训：提前和渠道经理预约申请，在上海总部或各地公司进行培训；
区域培训交流：按年度计划、新品发布、产品交流会的模式举办以区域或省份为单位的集中式培训交流。
（四）技术支持方面
１、对于所有合作伙伴，我司提供全程的售前、售中、售后支持；
2、当合作伙伴承接大型项目时，第一时间向我司渠道经理报备后，我司可提供相应的技术解决方案和投标文件支持。
（五）市场推广方面
１、依托集光强大的整合营销手段，提供全方位的广告宣传和网络宣传，塑造强势品牌形象，为合作伙伴提供成熟的市场运营、品牌宣传；
2、有计划的组织全国或区域性的促销活动，或者为合作伙伴提供促销活动的设计方案，并共同执行。
3、我司为所有合作伙伴免费提供广告资料及宣传品，包括宣传彩页、海报、行业解决方案等。
4、定期在合作区域举办产品发布会、技术交流会等，提升我司在当地的品牌形象。
（六）销售方面
１、我司将不定期举行各类优惠活动；
2、对于部分竞争比较激烈的项目，可根据实际情况申请特价支持。
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